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猪八戒网八戒客推广服务费计算规范

第一章 概述
第一条【目的和依据】为明确推广者使用八戒客产品服务（以下简称为“八戒客产品“）为推广客户提供推广
服务可获得的推广费计算方式，保障推广者、推广客户的合法权益，根据《猪八戒网八戒客产品使用协议》
（以下又称为“八戒客协议”）规定，特制定本规范。
第二条【规范修订】猪八戒网可以按照平台规定的程序修改本规范并在网站予以公示，采取合理措施保障推
广者、推广客户可以及时充分表达意见。公示期满，若推广者、推广客户不同意相关修改的，应当立即停止
使用猪八戒网的相关服务或产品；若继续使用的，则视为接受修改后的规范。

第二章 定义
第三条 推广客户：使用八戒客产品的推广服务，以推广商品（包括但不限于产品、服务等，下同）、店铺等
的单位或个人，包括但不限于猪八戒平台卖家，为平台上的商户进行统一推广的网站经营者，亦称委托人。
第四条 推广者：使用八戒客产品为推广客户提供推广、广告发布服务的单位或个人；及以其他方式认可并承
诺遵守本规范的其他单位或个人，亦称八戒客。第五条 猪八戒网：猪八戒股份有限公司及其关联公司，为推
广客户、推广者提供八戒客产品。
第六条 推广任务完结：猪八戒网雇主通过八戒客的推广（包括但不限于分享推广、需求推荐、底价采销、代
理分销等形式，下同）在限制时间内与推广客户达成交易或合作。根据推广商品的性质及类型的不同，达成
交易或合作的节点判断包括但不限于：确认验收付款、服务成功申报、新客完成注册、新客完成入驻等。
第七条 推广服务费：由推广客户支付给推广者的推广费，推广费的计算方式包括但不限于：按实际成交金额
的比例计算、按实际成交（交付）的数量计算等。单个任务的推广费根据任务完结时的推广费规则计算。
第八条 预估推广费：根据推广商品当前的推广费规则，预先粗略估算的金额。实际推广费会根据实际成交或
退款金额、推广任务完结时间、推广者的等级、推广员奖惩、推广客户的等级、平台营销活动等因素上下浮
动，以最终任务完结时计算的实际金额为准。
第九条 商机：猪八戒网雇主通过八戒客的推广主动或自动提交的机会。每个机会具有唯一对应的推广者，雇
主与推广客户基于某个机会达成交易或合作（即推广任务完结）后，该机会对应的推广者获得相应推广费。
特殊说明：自推广链接生成起7天内提交的机会有效，逾期不计算推广费；机会提交前，雇主已通过自然访
问或其他推广与推广客户建立对接关系或下单意愿的，不计算推广费。
第十条 预结算：猪八戒网雇主通过八戒客的推广提交商机，推广任务暂未完结，对应的预估结算推广费。
第十一条 待结算：猪八戒网雇主通过八戒客的推广主动或自动提交商机，推广任务已完结，因暂未达到提现
时间，等待结算的推广费。
第十二条 可提现：猪八戒网雇主通过八戒客的推广主动或自动提交商机，推广任务已完结且达到提现时间，
推广者可操作提现的推广费。

第三章 推广费计算基本规则

所有八戒客推广方式，除猪八戒网另有明确约定外，均适用以下推广费计算基本规则；同一推广任务可能存在
一种或多种推广费计算规则。根据推广者的等级、奖惩等，同一产品对于不同的推广者可能存在不同的推广费
计算规则，可参考前台展示的预估推广费。

第十三条 CPS结算：按照八戒客推广商品、店铺等产生的商机达成交易或合作的实际金额，计算一定比例或
固定金额。
第十四条 CPA结算：按照八戒客推广商品、店铺等产生的商机达成交易或合作的实际数量，计算一定固定金
额。
第十五条 底价采购结算：不涉及推广费，八戒客按照猪八戒网提供的采购底价采销产品，自行售卖。
如有其他结算方式，以八戒客公示或推广者签署的合作协议或合同为准。

第四章 各推广方式下推广费的计算方法
第十六条 产品推广：猪八戒网雇主通过八戒客的推广提交购买产品的商机，并基于该商机与推广客户达成交
易或合作；推广任务完结后，依据推广客户设置的推广费规则计算推广费。
第十七条 服务推广：猪八戒网雇主通过八戒客的推广提交购买服务的商机，并基于该商机与推广客户达成交
易或合作，推广任务完结后，依据推广客户设置的推广费规则计算推广费。
第十八条 店铺推广：猪八戒网雇主通过八戒客的推广提交购买店铺任意推广中的商品的商机，并基于该商机
与推广客户达成交易或合作，推广任务完结后，依据推广客户设置的推广费规则计算推广费。
第十九条 注册推广/招商推广：猪八戒网雇主通过八戒客的推广提交申请注册或入驻的商机，并基于该商机
与推广客户达成合作，推广任务完结后，依据推广客户设置的推广费规则计算推广费。
第二十条 频道/专题推广：猪八戒网雇主通过八戒客的推广提交频道或专题页面下任意推广中的商品的商
机，并基于该商机与推广客户达成交易或合作，推广任务完结后，依据推广客户设置的推广费规则计算推广
费。
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第二十一条 优惠券推广：猪八戒网雇主通过八戒客的推广领取优惠券，并基于该商机与推广客户达成交易或
合作，推广任务完结后，依据推广客户设置的推广费规则计算推广费。
第二十二条 其他推广方式:同频道推广或另行约定。
第二十三条 同一雇主被同一推广方式或不同推广方式多次推广同一商品时，只有最终达成交易或合作的机会
对应的推广者可获得推广费。
第二十四条 暂停推广（包括推广客户自行停用与推广客户违规导致）、推广到期或推广客户自行退出使用八
戒客推广服务的情况下，推广停用前完结推广任务的，依据推广客户设置的推广费规则计算推广费；推广停
用前未完结推广任务的，不计算推广费。
第二十五条 推广客户被终止（包括推广客户违规导致）使用八戒客推广服务的，所有被终止后完结推广任务
的，都不计算推广费。

第五章 推广费结算处理
第二十六条 推广费结算日期：即推广费支付给推广者的时间，成功结算后的推广费可提现。自推广任务完结
至推广费结算的等待期，由推广客户自行设置或不做设置，以具体推广任务为准。
第二十七条 八戒客申请推广费提现时将进行身份判定，若为企业身份，需按照对应订单奖励金额，开具同等
金额的增值税专用发票进行提现。若为个人用户身份，可提现金额则会在对应推广产品奖励金额上按一定比
例扣减，具体扣减金额会在提现时展现，扣减比例会不定期变动，具体以系统展示为准。另个人身份可升级
为企业身份。猪八戒网不定期有推广费发票减免活动，具体政策以平台活动公告为准。
第二十八条 如推广者的推广行为违规且被猪八戒网认定为违规的，推广者就其推广行为在当月及（或）之前
所获得的推广费，猪八戒网有权将之部分或全部推广费收入相应退款给相应推广客户。

第六章 附则
第二十九条 本规范的标题仅为方便阅读所设，非对具体条款内容的定义、限制、解释或描述其范围或界限。
第三十条【未定义词语】本规范未作定义的词语或术语，如在《猪八戒平台服务协议》、《猪八戒网八戒客
产品使用协议》已有定义的，适用其定义；如在《猪八戒网八戒客产品使用协议》等中未进行定义的，按照
上下文意思及该词语或术语的通常含义理解。
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